گزارش هیات تجاری اعزامی به کشور آفریقای جنوبی
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سازمان بازرگاني قم

معاونت توسعه تجارت خارجی

26 بهمن لغایت 3 اسفند 1387

مـوضــوع گـــزارش:
اعزام هیات تجاری – بازاریابی سازمان بازرگانی استان قم به کشور آفریقای جنوبی که در 26 بهمن ماه 1387 به این کشور اعزام و پس از 7 روز مذاکره و فعالیت بازاریابی در تاریخ 3 اسفند ماه سال 1387 به کشور عزیزمان ایران بازگشت. آنچه در این گزارش ارائه شده مختصری از نتایج سفر این هیات و اطلاعات اساسی این کشور که با حضور قریب به 30 نفر از تولید کنندگان و تجار و بازرگانان بخشهای مختلف اقتصادی انجام پذیرفت، مي باشد.
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مـقـــدمــه :
   
جمهوري آفريقاي جنوبي در جنوبي ترين بخش قاره آفريقا قرار دارد. ناميبيا از شمال غربي، بوتسوانا و زيمبابوه در شمال، موزامبيك از شمال شرقي، سوازيلند از شرق و اقيانوس هاي اطلس و هند از جنوب، جنوب غربي وشرقي آن را احاطه كرده اند آفریقای جنوبی با سراسر جهان در ارتباط  تجاری است، کالاهای مورد معامله طیف وسیعی را از مواد اولیه و محصولات کشاورزی تا محصولات صنعتی و تولیدی در بر می گیرد و می توان اين كشور راجزو کشورهای توسعه یافته قلمداد نمود. .سطح روابط این کشور با جمهوری اسلامی ایران نیز از اهمیت خاصی برخوردار است . جمهوری اسلامی ایران مبادلات سیاسی و اقتصادی و فرهنگی خوبی با این کشور دارد.       آفریقای جنوبی ات

نقشه آفريقاي جنوبي
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-  وضعيت اقتصادي ، اجتماعي و فرهنگي آفریقای جنوبی
-    پايتخت اداري شهر پرتوريا و مقر پارلمان در شهر كيپ تاون مي باشد،ژوهانسبورگ بزرگترين شهر و مركز اصلي فعاليتهاي اقتصادي كشور محسوب مي شود. و شهرهاي مهم آن جوهانزبورگ، كيپ تون و دوربان است. مساحت اين كشور 1272037 كيلومتر مربع بوده و بر طبق قانون اساسي جديد اين كشور داراي 9 استان نيمه خود مختار مي با شد. 
جمعيت آفريقاي جنوبي بر اساس آمار اخير بيش از 41 ميليون نفر مي باشد كه از چهار نژاد اصلي سياه - سفيد - رنگين پوست و آسيائي تبار تشكيل شده است.
-    زبان: طبق قانون اساسي جديد 11 زبان بعنوان زبان رسمي كشور به رسميت شناخته شده كه انگليسي و آفريكانس در سراسر كشور و بقيه زبانها  اعم ازisiNdebbele, Sesotho sa leboa(Northern Sotho) Sesotho (Southern Sotho) si Swati, Xitsonga, Setswana, Tshivenda, isiXhosa and isiZuluدر مناطقي كه اكثريت دارند رسمي مي باشند

- مذهب : در آفريقاي جنوبي تقريبأ تمامي مذاهب دنيا پيرواني دارند. اكثريت مردم آفريقاي جنوبي مسيحي مي باشند ولي اسلام و هندوئيسم و يهوديت نيز از ديگر اديان شناخته شده در اين كشور محسوب مي گردند. 

آفريقاي جنوبي داراي طيف گسترده اي از فروشگاهها، مراكز خريد، دست فروشان غير رسمي خياباني و جمعه بازارهاي متنوع و ديدني مي باشند. بسياري از فروشگاهها در شهرهاي بزرگ يكشنبه ها نيز از ساعت9 صبح الي 13 باز مي باشند.

    کد بین المللی تلفن : آفریقای جنوبی 0027 ، لسوتو 00266 ، بوتسوانا 00267 

     اختلاف ساعت با ايران 5/1- ساعت ميباشد .* 00268  *
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         شاخصهاي اقتصادي :
   -           واحد پول: واحد پول اين كشور راند (RAND ) و برابري آن با دلار حدود 20/11 مي باشد  طي يك سال گذشته ارزش برابري راند در مقابل دلار حدود 40درصد كاهش يافته  است .              

        - درآمد ملي: 191650 ميليون راند 
        - درآمد سرانه: 3000 دلار
            -  نرخ رشد تورم: (8/5 درصد)
        - توليد ناخالص داخلي: 996 ميليارد راند 
              - نرخ رشد اقتصادي: 5/2 درصد                

       - ميزان صادرات: 206 ميليارد راند
       - ميزان واردات: 1/177 ميليارد راند 
       - سهم آفريقاي جنوبي در توليد ناخالص آفريقا: 27 درصد
       - تراز تجاري: 9/28 ميليارد راند، مثبت
       - بدهي خارجي: 2/25 ميليارد دلار( 19 درصد GDP )
      - طرفهاي عمده تجاري به ترتيب: انگلستان، آمريكا، آلمان، ژاپن، ايتاليا، هلند، جمهوري اسلامي ايران، عربستان سعودي ، نيجريه ، تايوان، ژاپن، فرانسه، كره جنوبي، سوئيس، استراليا و هنگ كنگ مي باشند.
  - منابع طبيعي: طلا (ارزش صادرات طلا در سال 6 ميليارد دلار و سود حاصله از استخراج طلا 5/4 ميليارد دلار است، داراي 40 درصد از كل ذخائر طلاي جهان و 28 درصد از كل توليد طلا در جهان)، الماس، آلومينيــوم و سيليكات آلومينيوم، پنبه نسوز، كروم، ذغال سنگ، مس، سنگ آهن، سرب، منگز، فسفات، سيليكوم، نقره، تيتانيوم، اورانيوم، روي و غيره.
- كشاورزي: در سال 2004 حدود 24020 ميليون راند توليد محصولات مختلف كشاورزي، دامي و شيلات بوده است كه اين مقدار برابر با 4/54 درصد توليد ناخالص داخلي اين كشور مي باشد.
اطلاعات اساسي كشور آفريقاي جنوبي
	جمعيت  (ميليون نفر)
	1/44
	كشورهاي عمده واردكننده 
از آفريقاي جنوبي
	    ژاپن، انگليس، آمريكا، آلمان، هلند

	مساحت (كيلومترمربع)
	1219912
	
	

	پايتخت
	پرتوريا
	
	

	زبان رسمي
	11 زبان رسمي، انگليسی و آفريكاني در سراسر كشور
	
	

	دين و مذهب
	مسيحي 68%، مسلمان (1ميليون نفر) 2%، هنده 5/1%، ساير اديان و آنيميست 5/28%
	كشورهاي عمده صادركننده 
به آفريقاي جنوبي
	آلمان، چين، آمريكا، ژاپن، کانادا، فرانسه، ايران



	شهرهاي مهم
	كيپ تاون، ژوهانسبورگ، دوربان
	
	

	مناطق آزاد تجاري
	
	
	

	توليد ناخالص داخلي (براساس برابري قدرت خريد) (ميليارد دلار)
	4/576
	
	

	درصد رشد GDP
	5/4%
	اقلام عمده صادراتي به جهان
	طلا، الماس، پلاتين، فلزات و مواد معدني ديگر، ماشين‌آلات و تجهيزات

	توليد ناخالص ملي
	
	
	

	درصد رشد GNP‍
	
	
	

	نرخ تورم  (درصد)
	5%
	
	

	درآمدسرانه   (دلار)
	13000
	اقلام عمده وارداتي از جهان
	فرآورده‌هاي نفتي، ماشين آلات و تجهيزات، مواد شيميايي، وسايل علمي، مواد غذايي

	حجم سرمايه گذاري  خارجي
	
	
	


	ذخاير ارزي و طلا(ميليارددلار)
	74/23
	
	

	نوع پول و برابري با دلار
	راند 85/11= 1 دلار
	اقلام عمده صادراتي ايران

(1384)
	گاز طبيعي، فرش و كف‌پوش نسجي از پشم يا موي نرم حيوان، سنگ مرمر، گليم، ساير مصنوعات از مواد پلاستيکي، پسته، کوپليمرهاي اکريلونيتريل، پودر استامينوفن، تايربادي، موتور پيستوني، خرما، ظرفشويي و روشويي

	درآمدجهانگردي( ميليون دلار)
	
	
	

	بدهي خارجي  ( ميليارد دلار)
	55/47
	
	

	عضويت در                          سازمانهاي  بين‌المللي و منطقه اي
	سازمان ملل و ارگانهاي وابسته، اتحاديه آفريقا، جنبش غير متعهد‌ها، سازمان كشورهاي مشترك ‌المنافع، جامعه توسعه جنوب آفريقا (سادك)، جامعه همكاريهاي منطقه‌اي كشورهاي حاشيه اقيانوس هند (IOR-ARC)، سازمان تجارت جهاني، گروه 77، انكتاد
	اقلام عمده وارداتي ايران

(1384)
	قند و شکر، فرومنگنز، آهن يا فولاد تخت نورد شده، فولاد زنگ نزن، پرتقال، ماشين هاي ريخته گري،  كك و نيمه كك، چدن خام غير ممزوج، كاغذ و مقوا، فنل (هيدروكسي بنزن)

	تراز پرداختها  (ميليون دلار)
	
	
	

	محصولات عمده كشاورزي


	نيشكر، ذرت، گندم، پشم، لبنيات، گوشت گوسفند و گاو، ماكيان، ميوه، سبزيجات
	مبادلات بازرگاني با جهان

(ميليارد دلار)
	واردات
	صادرات
	موازنه

	
	
	
	2006
	2006
	2006

	
	
	
	53/61
	15/59
	55/2+

	محصولات عمده صنعتي
	معدن (بزرگترين توليد كننده طلا، پلاتين و كروميت)،مونتاژ اتومبيل، ماشين آلات، محصولات فلزي، منسوجات، آهن و فولاد،موادشيميايي، كود، مواد غذايي
	ارزش صادرات نفت ايران 
(ميليارد دلار)
	2004
	2005
	

	
	
	
	2
	3
	

	
	
	صادرات غير نفتي ايران
(ميليون دلار)
	1382
	*1383
	*1384

	
	
	
	17
	15
	5/18

	محصولات عمده معدني
	طلا، الماس، اورانيوم، پلاتين، ذغال سنگ، سنگ آهن، فسفات، منگنز، مس، نيكل، قلع، گاز طبيعي، كروميت، واناديوم، نمك، نقره
	واردات ايران ( ميليون دلار )
	47
	32
	2/97

	
	
	تراز بازرگاني (ميليون دلار)
	30-
	17-
	7/78-

	
	
	تعداد و تاريخ آخرين اجلاس
	9 اجلاس برگزار شده است. نهمين اجلاس شهريور 1385


-  گزارش آماري مبادلات تجاري ايران – آفریقای جنوبی
روابط تجاري دو جانبه جمهوري اسلامي ايران با آفريقاي جنوبي
تراز بازرگاني از سال 1377 لغايت 1385                           ارزش: هزار دلار
	سال
	1377
	1378
	1379

	1380
	1381
	1382
	(1383
	(1384
	*1385



	صادرات
	4/7836
	1/5752
	4/6462
	8/15630
	5/12796
	16516
	15164
	18531
	4230

	واردات
	6/86289
	5/73985
	3/102726
	5/73103
	9/35932
	46747
	32369
	97294
	82834

	تراز تجاري
	2/78453-
	4/68243-
	9/96263-
	7/57472-
	4/23136-
	30230 -
	17205-
	78763-
	78664-

	حجم مبادلات
	94126
	6/79727
	7/109188
	3/88734
	4/48729
	63263
	47533
	115825
	87124


مهمترين اقلام صادراتي ايران به آفريقاي جنوبي در سال 1384            ارزش: هزار دلار
	نام كـالا
	ارزش

	ساير گازهاي طبيعي مايع شده
	5576

	فرش و ساير كفپوش هاي نسجي
	5483

	قيرنفت
	1344

	سنگ مرمر، تراورتن، رخام
	1209

	گليم، شرماك
	435

	مصنوعات از مواد پلاستيكي
	293

	پسته تازه يا خشك كرده
	259


مهمترين اقلام وارداتي ايران از آفريقاي جنوبي  در سال 1384                        ارزش: هزار دلار
	                قند و شكر از نيشكر
	19434

	فرومنگنز، بيش از 1% وكمتر از 2% وزني كربن
	17511

	فولاد زنگ نزن سرد نورد شده
	8644

	فرومنگنز داراي 1% وزني كربن
	7674

	پرتقال تازه يا خشك كرده
	4713

	ماشين هاي ريخته گري
	4004

	آخال مناسب براي بازيافت آهن يا منگنز
	3739


روابط تجاري با جهان :
مبادلات بازرگاني آفريقاي جنوبي با جهان               ارزش: ميليون دلار

	سال
	2002
	2003
	2004
	2005

	صادرات
	36095
	45304
	41970
	50910

	واردات
	32132
	42556
	39420
	52970

	تراز تجاري
	3963+
	2748+
	2550+
	2060-


مهمترين اقلام صادراتي به جهان                                       ارزش: ميليون دلار

	نام كـالا
	ارزش

	نفت قير، نفت خام
	5937

	معاملات خاص
	4073

	ماشين مسافربري
	2576

	تجهيزات مخابراتي
	2030

	هواپيما، فضا پيما
	1860

	تجهيزات كامپيوتر
	1258

	قطعات و تجهيزات اداري
	921

	دارو (شامل داروهاي دامپزشكي)
	838

	الماس و سنگ هاي قيمتي
	704


مهمترين اقلام وارداتي از جهان

	نام كـالا
	ارزش

	نقره و پلاتين
	4641

	آلياژ آهن
	2776

	ماشين سواري
	2452

	ذغال غيرمتراكم
	2428

	مرواريد و سنگ هاي قيمتي
	2008

	ميوه (تازه و خشك)
	1172

	هواكش، فيلتر، پمپ گاز
	1437

	آلومينيم
	1386

	نفت سنگين، نفت قير
	1048


تجارت بین ایران و آفریقای جنوبی ، اول ژانویه تا آخر نوامبر 2008 ، ارقام به رند
	ردیف
	شرح 
	واردات ایران
	صادرات ایران 

	1
	حیوانات زنده ، محصولات حیوانی 
	
	186559

	2
	محصولات نباتی 
	316068918
	5830007

	3
	چربی ها و روغنهای حیوانی، فرآورده های حاصل از تفکیک آنها، چربی های خوراکی آماده ، موم های حیوانی یا نباتی 
	16409964
	

	4
	محصولات صنایع غذایی ، نوشابه ها، آبگون های الکلی و سرکه ها، توتون و تنباکو و بدل ساخته آنها
	3619874
	1122986

	5
	محصولات معدنی 
	59499866
	25509302046

	6
	محصولات صنایع شیمیایی یا صنایع وابسته به آن
	241350900
	18865588

	7
	مواد پلاستیکی و اشیاء ساخته شده از این مواد ، کائوچو و اشیاء
	5945856
	461438

	8
	پوست خام، چرم ، پوستهای نرم و اشیاء ساخته شده از این مواد ، اشیاء زین و برگ سازی، لوازم سفر ، کیفهای دستی و محفظه های همانند، اشیاء ساخته شده از روده به استثنای اشیاء ساخته شده از احشاء کرم ابریشم 
	206544
	15907

	9
	چوب و اشیاء چوبی، ذغال چوب، چوب پنبه و اشیاء چوب پنبه ای، مصنوعات حصیربافی یا سبدبافی
	4500
	3038

	10
	خمیر چوب یا سایر مواد الیافی سلولزی، کاغذ یا مقوا برای بازیافت آخال و ضایعات، کاغذ و مقوا و اشیاء ساخته شده از آنها
	15751840
	9177

	11
	مواد نسجی و مصنوعات از این مواد
	1216347
	11495489

	12
	کفش، کلاه، چتر، آفتابی، عصا، عصای صندلی شو، شلاق و تازیانه، تعلیمی و اجزاء آنها، پر آماده و اشیاء ساخته شده از پر، گلهای مصنوعی، اشیاء از موی انسان
	201342
	489

	13
	میکایا از مواد همانند، محصولات سرامیک، شیشه و مصنوعات از شیشه
	1717621
	7215219

	14
	مروارید طبیعی یا پرورده، سنگهای گرانبها یا نیمه گرانبها، فلزات گرانبها، فلزات دارای روکش یا پوشش از فلزات گرانبها، اشیاء ساخته شده از این مواد، زیورآلات بدلی فانتزی، سکه
	3692
	

	15
	فلزات معمولی و مصنوعات آنها
	486354537
	2628608

	16
	ماشین آلات و وسایل مکانیکی، ادوات برقی، اجزاء و قطعات آنها، دستگاههای ضبط و پخش صوت، دستگاههای ضبط و پخش صوت و تصویر تلویزیون، اجزا و قطعات و متفرقات این دستگاهها
	33328722
	113394196

	17
	وسایل نقلیه زمینی، هوایی، آبی و تجهیزات ترابری 
	16846837
	48127

	18
	آلات و دستگاههای اپتیک، عکاسی، سینما توگرافی، سنجش، کنترل، دقت سنجی، آلات و دستگاههای طبی، جراحی، اشیاء صنعت ساعت سازی، آلات موسیقی، اجزاء و قطعات و متفرقات آنها
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3- خلاصه گزارش جلسات هیات و گردهمائيها 
شنبه 26/11/ 87 

هیات ساعت 2:30 بعد از ظهر وارد فرودگاه ژوهانسبورگ شدند و پس از استقرار در هتل برگرز پارک پرتوریا از ساعت 6 تا 8 بعد از ظهر در جلسه توجیهی و هماهنگی در دفتر سفیر ج.ا.ایران در پرتوریا شرکت نمودند. در این جلسه ابتدا افراد شرکت کننده به معرفی خود پرداختند و آقای جمشیدیها از تلاشهای صورت گرفته توسط سفارت ج.ا.ایران در آفریقای جنوبی  برای پذیرش هیات و برنامه ریزی های بعمل آمده تشکر نمودند. در ادامه جناب آقای ابراهیمی اصل سفیر ج.ا.ایران در پرتوریا با توضیحاتی جامع هیات را نسبت به وضعیت عمومی آفریقای جنوبی بویژه جغرافیای اقتصادی ، صنعت ، کشاورزی ، اوضاع سیاسی ، اجتماعی و امنیتی آگاه نمودند.
ایشان همچنین سابقه روابط سیاسی و اقتصادی ج.ا.ایران وآفریقای جنوبی را قبل از انقلاب اسلامی ایران تا زمان فعلی تشریح نمودند و با اشاره به روابط خوب فیمابین دو کشور و همچنین اوضاع سیاسی و اقتصادی حال حاضر جهان ، استنباط نمودند که اکنون زمان مناسبی برای انجام فعالیت های اقتصادی  و تجاری در آفریقای جنوبی است و لذا با توجه به فراهم بودن زمینه ، این هیات میتواند در رسیدن به اهداف خود موفق باشد. ایشان همچنین تاکید نودند که  لازم است اقدامات هیات با توجه به تعداد زیاد اعضاء ، از طریق تشکیل گروه های تخصصی مختلف و انجام مذاکرات و پیگیریهای بعدی در چارچوب این گروه ها صورت پذیرد.

یکشنبه 27/11/87

با توجه به تعطیل بودن روز یکشنبه ،  طبق برنامه ریزی قبلی هیات در این روز از یکی از  فروشگاه های زنجیری ماکرو ، مرکز خرید منلین، پارک یونیون بیلدینگ و میدان چرچ پرتوریا دیدن نمودند. 
هدف از دیدن فروشگاه های زنجیری آشنایی هیات با نظام توزیع کالا در آفریقای جنوبی و نحوه مدیریت این فروشگاه ها و الگو برداری از آن و همچنین ارزیابی کیفیت و قیمت محصولات عرضه شده در این فروشگاه ها و ایجاد ارتباط برای مذاکرات احتمالی با مدیران بازرگانی فروشگاه ها برای عرضه محصولات ایرانی بود. در همین ارتباط دو نفر از اعضای هیات موفق شدند با مدیران بازرگانی فروشگاه های ماکرو و بیلدرز وارد مذاکره شوند و قرار شده نمونه ای از محصولات خود را به این فروشگاه ها ارسال نمایند که پیگیری های لازم در اینخصوص متعاقبا بعمل خواهد آمد.
     دوشنبه 28/11/87
در این روز هیات ابتدا از یکی از فروشگاه های زنجیری مصالح و لوازم ساختمان سازی بیلدرز           دیدن نمودند و با کیفیت و قیمت انواع محصولات مصرفی در صنعت ساختمان سازی آشنا شدند.   طبق بررسی ها و نظرات برخی از اعضای هیات از نظر قیمت و کیفیت امکان عرضه محصولات ایرانی بویژه سنگ و سرامیک و محصولات پلاستیکی به این بازار وجود دارد.

سپس هیات از شرکت و کارخانه امکا تولید کننده محصولات بهداشتی دیدن نمودند.این شرکت متعلق به برادران مسلمان کالا است که علاقه زیادی به ج.ا.ایران و تجارت با ایران دارند.طبق برنامه ریزی های بعمل آمده شرکت امکا تعدادی از اعضای گروه خود که در سایر زمینه ها فعال هستند و همچنبن برخی از تجار مسلمان آفریقایی خارج از گروه خود را جهت مذاکره با هیات ایرانی به محل شرکت امکا دعوت نموده بود. در این بخش از برنامه ابتدا شرکت امکا به معرفی افراد دعوت 
شده پرداخت و سپس هیات ایرانی خود را معرفی نمودند و پس از صرف ناهار ( به میزبانی شرکت امکا) مذاکرات تجاری در قالب گروه های کاری سنگ های ساختمانی ، فرش ، مرغداری و صنایع 
غذایی و لوازم خانگی بصورت میزهای تخصصی صورت پذیرفت که پیگیری های لازم جهت حصول نتیجه از این آشنایی ها و مذاکرات مخصوصا مذاکرات جدی یکی از اعضاء هیات  برای صدور ماشین لباسشویی و دستگاه های چاپ روی بطری های پلاستیکی بعمل خواهد آمد.

در ادامه هیات از خط تولید محصولات بهداشتی شرکت امکا دیدن نمودند و تاحدودی در جریان وضعیت عمومی مدیریت کارخانه داری آفریقای جنوبی بویژه از حیث کیفیت  تولیدات و هزینه های تولید قرار گرفتند.

 سپس اعضای گروه کاری فرش از نمایشگاه بزرگ فرش آقای ابراهیم روات ( پاکستانی الاصل تبعه آفریقای جنوبی) که یکی از با سابقه ترین و بزرگترین فروشندگان فرش ایرانی در آفریقای جنوبی است دیدن نمودند و با سلیقه مصرف کنندگان آفریقایی در خصوص نوع و کیفیت  فرش  مورد تقاضا وسایر مسائل مرتبط با فرش آشنا شدند.انتظار میرود برخی از اعضای این گروه از طریق اقامت در آفریقای جنوبی وفعالیت در زمینه فرش دستباف مبادرت به صدور فرش به آفریقای جنوبی نمایند.

هیات عصر دوشنبه از هتل برگرز پارک پرتوریا خارج و در هتل حایت ژوهانسبورگ مستقر شدند
سه شنبه 29/11/87

طبق برنامه ریزی بعمل آمده این روز اختصاص به برگزاری نشست تخصصی معرفی ایران به تجار آفریقایی و مذاکرات با تجار آفریقایی در اتاق بازرگانی ژوهانسبورگ داشت.این نشست با حضور سفیر ج.ا.ایران در آفریقای جنوبی، آقای کوربین مدیر اتاق بازرگانی بین المللی آفریقای جنوبی 
( رئیس سابق اتاق باازرگانی ژوهانسبورگ) ، تعدادی از تجار آفریقایی ( با دعوت قبلی از سوی اتاق بازرگانی ژوهانسبورگ) ، هیات تجاری استان قم و تعدادی از تجار ایرانی مقیم آفریقای جنوبی برگزار شد.

در این نشست ابتدا آقای کوربین ضمن خوش آمد گویی به هیات ایرانی از برگزاری چنین نشستی اظهار رضایت نمود و آن را جهت توسعه روابط تجاری دو کشور مفید دانستند. ایشان از اینکه اسامی و حوزه فعالیت هیات از چند هفته قبل از برگزاری این نشست ارائه شده بود و بر اساس آن شرکت های آفریقایی دعوت شده بودند ، ابراز رضایت و تشکر نمود.

 سپس سفیر ایران در آفریقای جنوبی به تشریح سابقه تاریخی و فرهنگی ایران ، استراتژی نه شرقی و نه غربی ج.ا.ایران و پیشرفت های حاصله در سی سال گذشته بویژه در مورد استفاده صلح آمیز از انرژی هسته ای ، دانش بایو تکنولوژی ، صنایع پتروشیمی ، محصولات  شیمیایی و صنایع دارویی پرداختند.ایشان همچنین با اشاره به سابقه تجاری ج.ا.ایران و وضعیت فعلی تجارت خارجی و اقتصاد ایران و موقعیت خاص ایران از لحاظ دسترسی به بازارهای منطقه و موقعیت ویژه آفریقای جنوبی در قاره آفریقا اظهار داشتند که کالاها و خدمات زیادی از ایران به آفریقای جنوبی و برعکس از آفریقای جنوبی به ایران قابل صدوراست. ایشان در ادامه با اشاره به  سطح بسیار خوب روابط دولتی فیمابین دو کشور(انعقاد موافقتنامه های مختلف ، برگزاری ده نشست  کمیسیون مشترک ، سرمایه گذاری های کلان شرکت های آفریقایی در ایران و...) تاکید نمودند که اکنون زمینه برای توسعه روابط تجاری فیمابین دو کشور فراهم است.اما مشکل اینست که تجار دو کشور شناخت مناسبی از هم ندارند. ذهنیت آفریقایی ها در مورد ایران تحت تاثیر تبلیغات منفی شبکه های خبری غرب نا مناسب است و همینطور تصور ایرانی ها هم از آفریقای جنوبی همانند وضع نامساعد سایر بخش های قاره آفریقا است. بر همین اساس ما این هیات را دعوت کرده ایم تا آفریقای جنوبی و پیشرفت های آن را مشاهده کنند و انتظار داریم اتاق بازرگانی ژوهانسبورگ نیز اقدام مشابهی انجام دهد.

 پس از توضیحات مبسوط سفیر ج.ا.ایران جناب آقای افتخاری وابسته بازرگانی سفارت جمهوری اسلامی ایران و نماینده وزارت تجارت و صنایع آفریقای جنوبی هرکدام به مدت سی دقیقه در خصوص وضعیت تجارت فیمابین دو کشور ارائه گزارش نمودند و سپس به سوالات مربوطه پاسخ دادند.مهمترین سوال مطرح شده از سوی تجار آفریقایی این بود که باتوجه به تحریم های اقتصادی نحوه پرداخت ها در تجارت با ایران چگونه انجام میشود.در اینخصوص توضیح داده شد که اکثر شرکت های  صادر کننده ایرانی در خارج از کشور از جمله امارات متحده عربی ، سنگاپور ، هنگ کنگ و اروپا دفتر و حساب بانکی دارند  و از این طریق تجارت خارجی کشور جریان دارد . لذا در اینخصوص مشکل جدی وجود ندارد  کما اینکه در سال های اخیر نه تنها تجارت خارجی ایران متوقف نشده بلکه رشد چشمگیری هم داشته است.

سپس مذاکرات فیمابین تجار ایرانی و آفریقایی در قالب چند گروه کاری از جمله گروه فروش، گروه جذب سرمایه گذار خارجی، گروه مس و آلیاژهای معدنی، گروه مواد غذایی گروه سنگ های ساختمانی ، گروه مرغداری و گروه لوازم خانگی صورت پذیرفت  که برخی از این مذاکرات در روز های بعدی ادامه یافت. در این راستا گروه مرغداری از شرکت هلث تک که در زمینه تولید مواد افزودنی دان مرغ و داروهای سفارشی طیور فعال است بازدید نمودند و قرار شد جهت همکاری های دو جانبه فیمابین این شرکت و اعضای گروه مرغداری  اطلاعات لازم را برای یکدیگر فراهم نمایند. همچنین گروه سنگ های ساختمانی از نمایشگاه شرکت یونیون تایلز بازدید نمودند و ضمن ارائه نمونه محصولات خود (سنگ تراورتن و ماربل ) تفاهم نمودند که متعاقبا اطلاعات فنی و لیست قیمت های  خود را به این شرکت ارسال نمایند و این شرکت را برای دیدن محصولات و توانمندیهای خود همزمان با نمایشگاه تخصصی سنگ که در اردیبهشت ماه سال آینده در تهران برگزار میشود به ایران دعوت کنند.

عصر روز سه شنبه هیات از برخی مراکز دیدنی و خرید ژوهانسبورگ از جمله میدان  و مرکز خرید نلسون ماندلا در ژوهانسبورگ دیدن نمودند.

چهارشنبه 30/11/87
در این روز علاوه بر ادامه مذاکرات دو جانبه  از محل نمایشگاه های ژوهانسبورگ بازدید شد و طبق هماهنگی های قبلی دو نفر از مسئولین مرکز به ارائه توضیحات در خصوص فعالیت های این مرکز پرداختند.یکی از اصلی ترین نمایشگاه های تجاری آفریقای جنوبی رند شو میباشد که صد و چهارده سال قدمت دارد و از بیست وسه سال پیش در این مرکز برگزار میشود. اخیرا برند رند شو را موسسه جوبورگ ایست فستیوال خریداری نموده و قرار است از امسال این دو نمایشگاه تجاری با نام  جوبورگ ایست فستیوال از سوم تا سیزدهم مارس در این مرکز برگزار شود. لازم به توضیح است که سالانه تعدادی تجار ایرانی در این نمایشگاه شرکت مینمایند که از جمله غرفه فرش جمهوری اسلامی ایران فعال بود و با توجه به اطلاعات ارائه شده ،  برخی از اعضای هیات جهت شرکت در نمایشگاه سال آینده این مرکز اظهار تمایل نمودند.

عصر روز چهارشنبه گروه سنگ های ساختمانی از نمایشگاه شرکت یونیون تایلز دیدن نمودند  که توضیحات مربوطه در بخش های قبلی ارائه شد.
پنجشنبه 1/12/87

با توجه به اینکه همزمان با حضور این هیات در آفریقای جنوبی نمایشگاه هوم میکرز ژوهانسبورگ برگزاز میشد ، برنامه ریزی شده بود  تا در روز اول نمایشگاه هیات از این نمایشگاه بازدید نماید. در همین راستا مسئولین نمایشگاه با استقبال از این موضوع هماهنگی های لازم را بعمل آوردند و هیات از ساعت  11 تا 3 بعد از ظهر در محل نمایشگاه حضور یافت. ابتدا طی جلسه ای مسئولین نمایشگاه گزارشی از وضعیت نمایشگاه ارائه نمودند و اعضای هیات را برای شرکت در نمایشگاه سال آینده ترغیب نمودند. سپس از هیات پذیرایی بعمل آمد و به مدت سه ساعت هیات از غرفه های مختلف نمایشگاه ( بیش از هفتصد و پنجاه غرفه زیر یک سقف) دیدن کردند و به بررسی امکان حضور در نمایشگاه و ارائه محصولات خود در بازار آفریقای جنوبی پرداختند.
عصر روز پنجشنبه هیات در مراسم دعای کمیل که همه هفته در محل رزیدانس سابق سفیر با حضور کارکنان سفارت و جمعی از ایرانیان مقیم  پرتوریا و ژوهانسبورگ برگزار میشود ،  حضور یافتند و پس از دعای کمیل در ضیافت شام سفارت شرکت نمودند.
جمعه 2/12/87
صبح جمعه برخی از اعضای هیات مذاکرات دو جانبه ای با طرف های آفریقایی داشتند ( گروه مرغداری با شرکت هلث تک ، شرکت شکوه مس با آقای پری چتی در خصوص خرید آهن قراضه از آفریقای جنوبی و ارسال آن به امارات، مذاکره نماینده خانه کشاورز قم با آقای چومنی از شرکت یانگ لاینز در خصوص سرمایه گذاری مشترک در بخش کشاورزی جهت زراعت گندم و ذرت).
ظهر جمعه هیات در مراسم نماز جمعه مسجد راسلو در نزدیکی پرتوریا حضور یافتند  و در ضیافت ناهار جمعی از تجار مسلمان آفریقایی (که قبلا با هماهنگی سفارت به ایران  سفر کرده بودند) شرکت نمودند و در خصوص مسائل تجاری گفتگو کردند. با توجه به علاقه تجار مسلمان آفریقایی به ج.ا.ایران انتظار میرود معرفی هیات تجاری قم به این گروه متعاقبا منجر به ایجاد روابط تجاری گردد.
شنبه 3/12/87   
صبح روز شنبه هیات از مراکز خرید ژوهانسبورگ دیدن نمود و عصر شنبه به کشورمان بازگشتند
دستاوردهاي سفر هيات اعزامي:
خوشبختانه در این سفر طرفهای ایرانی توانستند مذاکرات اولیه را با طرف تجاری آفریقای جنوبی برقرار نمایند که برخی از اعضای محترم توانستند پیش نویس قرارداد را با طرف تجاری خود تنظیم نمایند که از جمله  

شرکت ستاره های طلايی کویر نام برد که مذاکرات اولیه صورت گرفته و ضمن رویت نمونه ها و پذیرش قیمت از سوی دو طرف تجاری پیش نویس قرارداد تنظیم و قرار است که مبادلات بعدی در روزهای آتی صورت گیرد در این خصوص می توان به شرکتهایی چون شکوه مس و تکنو صنعت و کربن پلاست تهران .... اشاره نمود. برخی از اعضا توانستند با طرفهای تجاری آشنا و ضمن برقراری ارتباط و آشنایی با محیط و قیمتها، بازار مقصد را مورد بررسی قراردهند. از اعضاء حاضر در هیات هیچ کدام آشنایی کلی با کشور مذکور نداشتند و برای اولین بار به این کشور سفر می کردند اما قریب اتفاق اعضاء از همراهی در هیات راضی بودند . 
مشكلات و كاستي ها:
طرفهای تجاری در نظر گرفته  از سوی اتاق بازرگانی ژوهانسبورگ برای مذاکره با هیات ایرانی تنوع لازم را نداشت به نحوی که از گروه تخصصی سنگ های ساختمانی فردی حضور نداشت و در این گروه کاری بیشتر لوازم عام ساختمانی بودند . 
پيشنهادات:
1) پيشنهاد مي شود هيأتهاي اعزامی در آینده بصورت کاملاً تخصصی و در یک رشته اعزام گردند . 
2) با عنایت به کم توجهی اتاقهای بازرگانی آفریقای جنوبی و درخواست کل هزینه های جلسات برگزار شده از سوی آنان پیشنهاد می گردد نمایندگانی قبل از اعزام هیاتهای تجاری جهت انجام هماهنگیهای لازم به کشور هدف اعزام گردند . 
3)  با عنایت به موجود بودن زمینه کاری بسیار مناسب در زمینه هایی کالاهایی چون مواد نفتی و پتروشیمی، کفش و دمپایی، لوازم و تجهیزات ساختمانی، طلا و نقره و صنایع دستی و جهت برقراری امکان دستیابی تجار کشورمان به بازارهای کشور آفریقای جنوبی راهکارهای لازم از سوی سیستم دولتی جهت تبادلات مالی و برقراری تعرفه های ترجیهی در نظر گرفته شود . 
فعالیتهای صورت گرفته و اظهارات  کلی اعضا در خصوص سفر به آفریقای جنوبی

1- آقای کامکار ویرثق:  
سفر برای ما موفقیت آمیز بوده و با گروهای تجاری کشور آفریقای جنوبی ملاقاتهایی صورت گرفت که منوط به ارتباطات بعدی گردید که امیدواریم در آینده نتیجه خوبی برای دو طرف داشته باشد .اطلاعات بیشتر  به سازمان بازرگانی قم ارایه خواهم خواهد.

2- آقای علی خاکی: 
ضمکن تشکر از مدیریت کل بازرگانی استان قم و کلیه دست اندرکاران که در خصوص این سفر همراهی نمودند. در خصوص مبادلات کالا و خرید رنگ با شرکت Rolfes colour Pigmenis مذاکرات اولیه انجام و قرار گردید پس از رویت نمونه ها از دو طرف قرارداد تکمیل گردد.در خصوص فروش و پریفرم و راه اندازی ماشین باد (باطری انواع) با آقای خورسنگی به نمایندگی از طرف شرکت DSI مذاکرات انجام شود و پیش نویس قرارداد موکول به ارائه نمونه ها از طرف این واحد گردید – قیمتها پذیرفته شد. با توجه به مذاکرات اقای علیرضا باقری مسئول سفارت قیمت ها با نرخ روز پذیرفته شد و قرار گردید تمام نمونه ها فرستاده شود. 
3- حجت الله مغانلو: 
در کل سفر خوبی بود و ما توانستیم با شرکت Merkava.internatioanl در زمینه فلزات و نماینده آن خانم کیم مذاکراتی داشته باشیم که امیدوارم در آینده مفید باشد و همچنین مذاکراتی با شرکت Masacastty Association  نمودیم که امیدواریم در آینده بتوانیم با طرف تجاری مبادلاتی داشته باشیم.

4- روح الله مغانلو
در کل سفر خوبی بود و ما توانستیم با شرکت Merkava.internatioanl در زمینه فلزات و نماینده آن خانم کیم مذاکراتی داشته باشیم که امیدوارم در آینده مفید باشد و همچنین مذاکراتی با شرکت Masacastty Association  نمودیم که امیدواریم در آینده بتوانیم با طرف تجاری مبادلاتی داشته باشیم.

5- محمد حیدری:
سفر به آفریقای جنوبی برای ما مثمر ثمر بوده و نتیجه خوبی داشت و ما توانستیم محصولات خود را به شرکت ماکرو Makroدر افریقای جنوبی برای  فروش ارایه دهیم  و در این زمینه قراردادهایی هم صورت گرفته و توانستیم با همکاری اقای باقریان نماینده انحصاری را هم در این کشور بگیریم و با 2 شرکت دیگر در اتاق بازرگانی هم ملاقات نمودیم.

6- احمد اسدی یکتا:
توانستیم ارتباطات خوبی برقرار کنیم و بعد ار مذاکرات لازم پیش نویس قرار داد را هم با طرف تجاری خود در آفریقای جنوبی ببندیم  و توانستیم از دو شرکت نمایندگی بگیریم و همکاریهای مشترکی را با هم داشته باشیم که از جمله می توان به شرکت Zinko Group اشاره نماییم و قرار بر این است که در 2 هفته آینده مجددا سفری به آفریقای جنوبی داشته باشیم تا در صورت امکان قرارداد تکمیلی را با این دو شرکت منعقد نماییم و قرار بر این شد که این شرکت در پی همکاریهای مشترک در ایران هم در زمینه فعالیت ما هم سرمایه گذاری نماید و هم اکنون هم از طریق ایمیل در ارتباط هستیم.

7- آقای علی اصغر صفایی
این سفر نتیجه خوبی داشته و ما هم با همکاری آقای اسدی یکتا توانستیم زمینه های همکاری لازم را ایجاد نموده و ارتباطات تجاری خود را حفظ نماییم که نتیجه آن پیش نویس قرارداد با شرکت Zinko Group می باشد.

8- محمد تقی محمدی:
در زمینه فعالیت خودمان نتوانستیم به مرحله قرارداد برسیم ولی در کل سفر خیلی خوبی بود و از این سفر راضی هستم
9- آجودانی لاهرودی:
ملاقات با سفیر ایران در آفریقا و ملاقات با اتاق بازرگانی افریقای جنوبی و مذاکره با خانم Motilapele Tumancole برای روابط دو جانبه در زمینه کشاورزی و دامپروری و همچنین با Charmian Willis از شرکت Health Tech و بررسی زمینه های همکاری. و امیدوارم در آینده با همکاری بهتری کارها انجام پذیرد تا نتایج سفر رضایت بخش تر باشد

10-  محمد رضا صدیق پور:
ملاقات با سفیر ایران در آفریقاو ملاقات با اتاق بازرگانی افریقای جنوبی و مذاکره با خانم Motilapele Tumancole برای روابط دو جانبه در زمینه کشاورزی و دامپروری و همچنین با Charmian Willis از شرکت Health Tech و بررسی زمینه های همکاری. و امیدوارم در آینده با همکاری بهتری کارها انجام پذیرد تا نتایج سفر رضایت بخش تر باشد.

11- سید محمد تقی طباطباییان:
سفر خوب بود ولی به خاطر مطابقت نداشتن قیمتهای این شرکت  با آفریقای جنوبی ما نتوانستیم قراردادی با طرف تجاری ببندیم اابته با طرف تجاری مذاکره نمودیم و قرار بر این هم شد که این مذاکرات ادامه پیدا کند 

12- سید حمید هدایی:
توانستیم با یک شرکتی که در زمینه محصولات پلاستیکی  فعالیت دارند ارتباط بر قرار نموده و با هم مذاکره نماییم در واقع آفریقای جنوبی در زمینه پلاستیک چندان پیشرفتی نداشته و می توان در این زمینه سرمایه گذاری نمود البته ما در مرحله مقدماتی هستیم ولی اگر ادامه پیدا کند می توان در این زمینه فعالیت نمود  که می توان با شرکت برادران کالی اگر اسمش را درست گفته باشم  همکاری نمود که در زمینه لوازم بهداشتی و آرایشی فعالیت می نمودند اما همه اینها مستلزم یک برنامه ریزی دقیق و بازاریابی خوب می باشد
13- محمد رضا محمدی پناه:
در زمینه فرش توانستیم از دو تاجر فرش در زمینه فعالیت خودمان بازدید نماییم و چیز خاصی رد و بدل نگردید. در کل سفر را مثبت ارزیابی می کنم

14- محمد جواد محمدی:
البته زمینه فعالیت ما فرش بود و ما نتوانستیم کار خاصی انجام دهیم فقط از چند فرش فروش ایرانی و خارجی دیدن نمودیم که می توان به آقایان ابراهیم روات و قمیشی و میار نام برد ولی ما نتوانستیم تاجر خوب در زمینه فعالیت خودان پیدا نماییم 

15- فرشید دوانی:
ضمن تشکر از تمام مسئولین مربوطه بدیهی است پاره ای از کاستی های موجود بدلیل عدم اعزام هیات قبلی به کشور آفریقای جنوبی بوده. ما فقط شانس ملاقات با افرادی را داشتیم که در زمینه فرش فعالیت می نمودند از جمله ابراهیم روات . Private collection و Art and African Culture در زمینه صنایع دستی دیدن نمویدم.

16- فرحناز دوانی:
ضمن تشکر از تمام مسئولین مربوطه بدیهی است پاره ای از کاستی های موجود بدلیل عدم اعزام هیات قبلی به کشور آفریقای جنوبی بوده. ما فقط شانس ملاقات با افرادی را داشتیم که در زمینه فرش فعالیت می نمودند از جمله ابراهیم روات . Private collection و Art and African Culture در زمینه صنایع دستی دیدن نمویدم.

17- الهام رستمی فر:
ملاقات با سفیر جمهوری اسلامی ایران در آفریقای جنوبی و توضیحات کلی از وضعیت آفریقای جنوبی  و بازدید جمعی با اعضای اتاق بازرگانی ژوهانسبورگ  آشنایی با تعدادی از ایرانیان مقیم ژوهانسبورگ و تجار آفریقایی. دیدار با آقای ابراهیم روات دیدار و آشنایی با آقای قمیشی تجار فرش و دیدار و آشنایی با مدیران شرکت Art and African Culture در زمینه صنایع دستی صورت گرفت

18-  مهدی کفاش زاده:
در زمینه فعالیت ما توانستیم از فروشگاههای آنجا دیدن کنیم و با آقیان مرات و قمیشی که در آنجا فعالیت داشتند مذاکراتی داشته باشیم در حد صحبت بوده ولی به مرحله قرارداد نرسید.
19- محسن رمضانی:
در زمینه فرش نتوانستیم قراردادی ببندیم ولی توانستیم تاجر هایی را در آنجا ملاقات کنیم اما از تاجرانی که در زمینه فرش فعالیت داشتن فقط دیدار کردیم و قراردادی بسته نشد ولی درمجموع سفر، سفر خوبی بود. 
20- غلام رضا جعفری اسفید واجانی
در زمینه فعالیت ما هماهنگی های خاصی با طرف آفریقایی نشده بود و فقط از طریق شخصی به نام باقری از یک فروشگاه  سنگ دیدن نمودیم و اتفاق خاصی رخ نداد.

21- محمد تقی ابراهیمی
در طول این سفر با شخصی به نامGesiline ملاقات کنیم که زمینه فعالیت او سنگ بود که اصلا اطلاعاتی از ایران نداشت و ایران را اصلا نمی شناخت و فکر می کرد که کشوری کاملا عقب اقتاده است  در کل با یک سری اطلاعات راجب ایران او را آگاه نمودیم و مذاکراتی با هم داشتیم ولی در حد مقد ماتی بود و مشکل دیگر ما باز کردن LCهم بود که امکانش نبود در کل در خصوص فعالیت ما کار ضعیف بود.

22- علیرضا آراحیمی:
در زمینه های فرش رایزنی نمودیم با افرادی چون قمیشی و میار اما فقط در همین سطح در کل چندان رضایت بخش نبود اما سفر خوبی بود.
23- ابراهیم محمدی کاشانی:
با شرکتهای کامپیوتری مذاکراتی صورت گرفت از جمله Sahara Computer and Score Computer اما به عقد قرارداد نرسید چرا که در زمینه It ضعیف بودند در کل سفر را مثبت ارزیابی می کنم.
24- ابوالفضل مختاری:
در زمینه سنگ هیج اتفاقی نیفتاد و فقط توانستیم با فروشگاهی به نام Union Tile دیدن کنیم البته در زمینه توسعه تجارت یک اقداماتی صورت گرفته بود که کافی نبود اما از لحاظ خدمات و سرویس من راضی هستم اما از لحاظ تخصصی زمینه فعالیت خودمان برای ما چندان رضایت بخش نبود.

25- غلامعلی محمد سلطانی:

در خصوص زمینه فعالیت ما هیچ گونه قراردادی صورت نگرفت و به نظر می آید که هماهنگی لازم با این نوع فعالیت صورت نگرفته بود ولی در کل سفر خوبی بود .

26- علی مطللبی اسفید واجانی:
ملاقات صورت گرفته در زمینه فعالیت ما در حد مذاکرات مقدماتی بود و به مرحله عقد قرارداد نرسید. و تنها ازیک فروشگاه در زمینه سنگ دیدن کردیم. بهتر است به تجار و سرمایه گذاران کشور هدف قبل از عزیمت در مورد امنیت سرمایه گذاری و برگشت پول و سرمایه اگاهی داده شود.

فرم گزارش هیات اعزامی استان قم به آفریقای جنوبی

مشخصات کلی هیات : 

1. عنوان هیات : هیات تجاری، بازاریابی و سرمایه گذاری استان قم 

2. کشور هدف : آفریقای جنوبی 

3. تاریخ اعزام : 26/11/87 لغایت 3/12/87 

4. شماره و تاریخ مجوز هیات : 958/320/87 مورخ 1/8/87
مجری : شرکت پارین تجارت پردیس 

5. گروههای کالایی و خدماتی حاضر در هیات به تفکیک : 

1. لوازم ساختمانی و سنگهای تزئینی




2. فرش دستباف

3. محصولات پلاستیکی، لوازم خانگی، ماشین آلات


4. مرغداری و کشاورزی 

5. کفش های ماشینی 





6. ماشین لباسشویی 

6. مشخصات اعضای هیات به تفکیک : 

	ردیف
	نام و نام خانوادگی
	ارگان یا شرکت
	گروه کالایی وخدماتی
	سمت
	تلفن

	1
	حسن جمشیدیها 
	سازمان بازرگانی قم
	سرپرست هیات
	رئیس
	02517711852

	2
	محمد حیدری 
	تکنو صنعت 
	ماشین لباسشویی
	مدیرعامل
	9-02516641148

	3
	عبداله کامکار ویرثق
	منطقه ویژه سلفچگان
	جذب سرمایه گذار
	مدیرعامل منطقه ویژه سلفچگان
	02523677020

	4
	علی خاکی 
	ستاره های طلایی کویر
	محصولات پلاستیکی، لوازم خانگی و ماشین آلات
	مدیرعامل
	02516640431

	5
	همایون زهدی 
	پارین تجارت پردیس 
	مجری
	مدیرعامل
	4-02188879231

	6
	سعید اسماعیلی 
	پیام رسان پردیس
	مواد غذایی
	عضو هیات مدیره 
	4-02188879231

	7
	حجت اله مغانلو 
	شکوه مس
	مس
	مدیرعامل
	02513342659

	8
	روح اله مغانلو 
	شکوه مس
	مس
	عضو هیات مدیره 
	025133426559

	9
	رضا آقازیارتی
	شركت تعاوني مصرف سازمان بازرگانی 
	مواد غذایی
	عضو هیات مدیره
	02517711852

	10
	احمد اسدی یکتا 
	کربن پلاست تهران
	روغن dop 
	عضو هیات مدیره 
	02517226927

	11
	علی اصغر صفایی 
	کربن پلاست تهران
	روغن dop 
	مدیرعامل
	02517226927

	12
	محمد تقی محمدی 
	خانه کشاورز استان قم
	مرغداری و کشاورزی
	مدیرعامل
	02517782200

	13
	احمد آجودانی لاهرودی 
	شرکت تعاونی کشاورزی استان قم
	تولید تخم مرغ
	مدیرعامل
	02517789224

	14
	محمدرضا صدیق پور 
	پایه گستر پارس
	تولید جوجه و تخم مرغ
	مدیرعامل
	02516601019

	15
	سید محمدتقی طباطباییان
	شرکت تعاونی مرغداران 
	تولید گوشت مرغ
	رئیس هیات مدیره 
	02517700350

	16
	سید حمید هدایی 
	افسانه آفتاب 
	کفشهای ماشینی
	مدیرعامل
	02517733766

	17
	محمدرضا محمدی پناه
	تولیدی فرش محمدی پناه 
	تولید فرش 
	مدیرعامل
	02517722828

	18
	محمد جواد محمدی 
	تولیدی فرش ناصر محمدی 
	تولید فرش 
	مدیر بازرگانی 
	02517722828

	19
	فرشید دوانی 
	بازرگانی فرشید دوانی 
	تولید فرش 
	مدیرعامل
	02188663620

	20
	فرحناز دوانی 
	بازرگانی فرحناز دوانی 
	تولید فرش 
	مدیر بازرگانی 
	02188640239

	21
	الهام رستمی فر 
	تجارت گران الوند طلایی 
	تولید فرش 
	مدیر بازرگانی 
	02133118316

	22
	مهدی کفاش زاده
	تولیدی فرش کفاش زاده
	تولید فرش 
	مدیرعامل
	02517703638

	23
	محسن رمضانی 
	تولیدی فرش رمضانی
	تولید فرش 
	مدیرعامل
	02155621662

	24
	غلامرضا جعفری اسفیدواجانی
	سنگبری فاتح
	سنگهای تزئینی و ساختمانی
	مدیرعامل
	02512860230

	25
	محمدتقی ابراهیمی 
	سنگبری نما
	سنگهای تزئینی و ساختمانی
	مدیرعامل
	02516640477

	26
	علیرضا آرحیمی 
	پدیده فرش شرق 
	تولید فرش 
	مدیرعامل
	3-02517837052

	27
	ابراهیم محمدی کاشانی 
	بازرگانی کاشانی
	لوازم کامپیوتر و فرش دستباف 
	مدیرعامل
	02512931604

	28
	ابوالفضل مختاری 
	سنگبری فتح المبین
	سنگهای تزئینی و ساختمانی
	مدیر فروش و بازاریابی
	02516640372

	29
	سید محمدرضا رضوی 
	پاسارگاد
	سنگهای تزئینی و ساختمانی 
	رئیس هیات مدیره
	7722473-02516602839

	30
	غلامعلی محمد سلطانی 
	سنگبری سلطانی 
	سنگهای تزئینی و ساختمانی
	مدیرعامل
	56224765-02156224764

	31
	علی مطلبی اسفیدواجانی 
	سنگبری میثم 
	سنگهای تزئینی و ساختمانی
	مدیرعامل
	02516640412


سرپرست هیات : آقای حسن جمشیدیها (ریاست محترم سازمان بازرگانی استان قم) 

الف) برنامه های هیات : 

1. بازدیدها 
	ردیف
	مکان بازدید
	تاریخ بازدید
	اهداف بازدید

	1
	فروشگاههای تجهیزات ساختمانی بیلدرزو 2 فروشگاه بزرگ فرش
	27/11/87
	بازاریابی

	2
	نمایشگاه بین المللی ژوهانسبورگ 
	28/11/87
	بررسی چگونگی غرفه داران ایرانی 

	3
	بازدید از شرکت amka و مرکز پخش سنگهای ساختمانی
	29/11/87
	مذاکره با طرف تجاری آفریقای جنوبی بصورت تخصصی با گروههای مختلف مرتبط 

	4
	اتاق بازرگانی ژوهانسبورگ 
	30/11/87
	مذاکره با گروههای تجاری موردنظر بصورت میزگرد تخصصی 

	5
	بازدید از نمایشگاه home makers
	1/12/87
	بازاریابی و مذاکره با شرکت حاضر در نمایشگاه از سراسر جهان 


2. ملاقاتهای عمومی (دیپلماتیک) 
	ردیف
	عنوان ملاقات شونده
	خلاصه مذاکرات انجام شده

	1
	سفیر محترم جمهوری اسلامی ایران در آفریقای جنوبی
	توضیحات کلی از وضعیت کشور آفریقای جنوبی

	2
	رایزن محترم بازرگانی سفارت
	اطلاعاتی درخصوص قوانین، تجارت و سرمایه گذاری

	3
	مسئولین اتاق بازرگانی ژوهانسبورگ
	معرفی تجار و سرمایه گذاران کشور آفریقای جنوبی و مذاکره تخصصی با آنها

	4
	تشکل تجاری مبلمان ژوهانسبورگ
	بازدید و مذاکره


3. مذاکرات تخصصی اعضای هیات 
	ردیف
	عنوان ملاقات شونده
	تاریخ مذاکره
	سابقه قبلی مذاکره
	موضوع مذاکره

	1
	شرکت rolfes colour pigmenis
	28/11/87
	
	صادرات و سرمایه گذاری مشترک 

	2
	شرکت merkava international
	28/11/87
	
	صادرات 

	3
	شرکت massacassty association
	29/11/87
	
	صادرات و سرمایه گذاری مشترک 

	4
	شرکت zinko group
	1/12/87
	
	فروش محصولات ایرانی

	5
	شرکت health care
	1/12/87
	
	صادرات و مبادلات بازرگانی 

	6
	شرکت art and African culture
	1/12/87
	
	صادرات 

	7
	شرکت private collection
	1/12/87
	
	فروش محصولات ایرانی 

	8
	فروشگاه gesiline cutting stone
	1/12/87
	
	صادرات و مبادلات بازرگانی 

	9
	شرکت sahara and score computer
	2/12/87
	
	صادرات 

	10
	فروشگاه home makers
	2/12/87
	
	صادرات 

	11
	فروشگاه rand show
	2/12/87
	
	بازدید و بازاریابی 

	12
	فروشگاه فرش ebrahim ravat
	2/12/87
	
	صادرات 


ب) نتایج اعزام هیات :

 1. نتایج به تفکیک : 

	ردیف
	عنوان شرکت
	عنوان شرکت میزبان
	انجام مذاکرات مقدماتی
	انجام مذاکرات نهایی و عقدقرارداد
	مبلغ قرارداد
	صادرات
	واردات

	1
	شرکت ستاره های طلایی کویر
	rolfes colour pigmenis
	*
	پیش نویس قرارداد تنظیم گردید
	
	
	

	2
	شرکت شکوه مس
	merkava international
	*
	انجام مذاکرات نهایی 
	
	
	

	3
	شرکت تکنو صنعت
	massacassty association
	*
	انجام مذاکرات نهایی 
	
	
	

	4
	کربن پلاست تهران
	Makro co
	*
	انجام مذاکرات نهایی 
	
	
	

	5
	شرکت تعاونی کشاورزی 
	zinko group
	*
	
	
	
	

	6
	بازرگانی دولتی 
	private collection
	*
	
	
	
	

	7
	افسانه آفتاب 
	Petro chemical
	*
	انجام مذاکرات نهایی 
	
	
	


2. مبلغ کل قراردادهای منعقده : نتایج متعاقبا اعلام می گردد . 

الف) صادرات : 

ب) واردات : 

3. سایر مذاکرات انجام شده در سفر : 

الف) اخذ نمایندگی (به تفکیک شرکتها) : 

1. توسط شرکت تکنو صنعت 

2. توسط شرکت ستاره های طلایی کویر 

ب) تاسیس دفتر تجاری یا نمایندگی : 

1. در این مرحله دفتری تاسیس نشده است 

د) هماهنگی های انجام شده با سفارت جمهوری اسلامی ایران / رایزن بازرگانی جمهوری اسلامی ایران در کشور هدف : 

عالی



خوب



متوسط 


ضعیف 

هـ) کیفیت اقدامات و هماهنگیهای انجام شده توسط سفارت جمهوری اسلامی ایران / رایزن بازرگانی جمهوری اسلامی ایران در کشور هدف : 

عالی



خوب



متوسط 


ضعیف 

اقدامات انجام شده توسط سفارت یا رایزنی به تفکیک : 

ـ هماهنگی های لازم با اتاق بازرگانی ژوهانسبورگ 

ـ جلسات توجیهی کامل برای اعضاء هیات 

ـ دعوت از تجار و بازرگانان و سرمایه گذاران کشور آفریقای جنوبی 

ـ هماهنگیهای لازم برای ترانسفر مترجم در طول اقامت اعضا در آن کشور 

و) کیفیت اقدامات انجام شده توسط مجری (پیمانکار) به صورت کلی 

عالی



خوب



متوسط 


ضعیف 

* توصیحات : 

ز) ارزیابی کلی از اعزام هیات به کشور موردنظر با توجه به جمیع جوانب : 

مثبت





منفی 

در صورت منفی یا مثبت بودن دلایل توجیهی خود را بیان نمایید . 

ـ آشنایی تجار ایرانی با بازار مصرف آفریقای جنوبی و نیز شناخت رقیبان در بازار آن کشور 

شناسایی طرفهای تجاری در مذاکرات دو جانبه ، تغییر دیدگاه اعضاء از بعد مسافت و ترغیب به صادرات 

ح) ارزیابی کلی از توانمندیهای مجری در اعزام هیات :

مثبت





منفی 

ط) نقاط ضعف مجری در اعزام هیات را بصورت فهرست وار بیان کنید . 

عدم آشنایی با کشور هدف ، ضعف در شناسایی طرفهای تجاری جهت دعوت به جلسات تخصصی دو جانبه ، ضعف در هماهنگی با هماهنگ کنندگان محلی 

ی) ارزیابی کلی از اعزام هیات به کشور موردنظر را بیان نمایید . 

با توجه به محدودیتهای بین المللی از سوی غرب و نیز حضور همه جانبه کشورهای صادرکننده رقیب، اعزام هیات هایی از این قبیل باعث می شود روحیه تجارت بین المللی تجار بالا رفته و به شکلی این سفرها به نظر می رسد الفبای اجتناب ناپذیر تجارت باشد . 

درخصوص آفریقای جنوبی دیدگاه تجار استان درخصوص وضعیت اقتصادی، فرهنگی، بعد مسافت در تجارت و ... کاملا تغییر یافته و در استان نوعی آمادگی جهت کالا به کشور مذکور ایجاد شده است . 

ک) سایر نظرات : 

از سفارت جمهوری اسلامی ایران مخصوصاً سفیر محترم جناب آقای ابراهیمی الاصل و رایزن بازرگانی آقای افتخاری با توجه به زحمات قابل تقدیری که کشیده تشکر می گردد . 

نام و نام خانوادگی : حسن جمشیدیها



سمت : ریاست سازمان بازرگانی استان قم 
تصاویر

ارزیابی سفر
نـتــایج سـفــر : 

آفریقای جنوبی دروازه دسترسی به کشورهای جنوب آفریقا می باشد و ثروتمندترین کشور جنوب آفریقا شناخته         می شود و دارای اقتصادی کاملاً باز می باشد اما مصرف فرش دستباف ایرانی در این کشور منحصراً فرشهای با کیفیت پایین و غیر ابریشمی می باشد . فرش ایرانی در این کشور نفوذ کرده و جایگاه خاصی برای خود دارد اما رقبای فرش ایران کشورهایی مانند چین، افغانستان و هند هم بازارهایی برای خود دارند . 

لذا با عنایت به تجربیات گروه اعزامی و شرایط موجود در کشور مذکور پیشنهاد می گردد یک فروشگاه بزرگ فروش فرش ایرانی در کشور مذکور راه اندازی گردد . 
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